3. sz. melléklet

Segédlet a projekt elvart eredményeihez

A preinkubdcids projekt végén elvart lzleti terv legalabb az aldbbiakat tartalmazza.

l. Vezetdi 6sszefoglalé / 1 oldal

e Kiszolgdlandé sziikséglet
e Szolgaltatds

e Piac
e (Csapat

e Partnerek
e Bevételek
e Kiadasok

e Inveszticio

Il. Fejlesztés bemutatasa / min. 2 oldal

1. Milyen igényt, problémat old meg / szolgal ki a fejlesztés?

2. Varhatdé termék/szolgaltatas rovid bemutatasa

3. Alkalmazott/alkalmazandd technoldgia bemutatasa

4. Elvégzett piaci validacié eredményének bemutatdsa

5. Eddigi fejlesztési |épések / eredmények

6. Termék vagy szolgaltatas fejlesztési terve (szlikséges fejlesztési [épések

mérfoldkovekkel)

. Iparagelemzés / min. 1 oldal

1. lparag definidlasa, mérete, ndvekedési rataja

2. Azipardg szerkezete

3. Iparagi trendek

4. Sikertényezdk
v. Piac- és versenytarselemzés / min. 2 oldal

1. Aktudlis és varhato trendek

2. Keresleti oldal, potencialis Ugyfél szegmensek (ligyfelek) bemutatasa, teljes -,

elérhetd-, illetve kiszolgalandé piac mérete

3. A piaci demografiai jellemz6i, viselkedése

4. Belépési korlatok a piacra (pénzigyi, technoldgiai, jogszabalyi)

5. Azonositott versenytarsak, konkurens és helyettesité termékek

6. Miben jobb a termék/szolgaltatas az el6z6 pontban szereplékhoz képest?
V. Ertékesitési modell /stratégia / min. 2 oldal

1. Kik a tipikus vevék, mi a fontos szamukra?

a. PTE-n kivili kereskedelmi (fizet§)

b. PTE-n belili kereskedelmi (fizet6)

Uzleti modell bemutatasa - Hogyan generdl bevételt a fejlesztés?
Ertékesitési stratégia



a. Tervezett értékesitési csatornak
b. Tervezett marketing eszk6zok

VI. Fé eréforrasok/ min. 2 oldal
1. SWOT analizis
Segitik a célok elérését Gatoljak a célok elérését
Belsé tényezSk | EROSSEGEK: GYENGESEGEK:
(szervezeti
jellemzdk)
Kiilsé tényezSk | LEHETOSEGEK: VESZELYEK:
(kbrnyezeti
jellemzdk)
2. Csapat
a. Meglév6 szakembergarda, sziikséges kompetenciak, feladatok leirasa
b.  Hidnyzd szakértelem a csapaton beliil
3. Partnerek
a. Technoldgiai/m(iszaki beszallitok
b. Egyéb (tervezett) partnerek
4. Sajat vagy hasznalatba vehet6 infrastruktura

VII.
VIII.
A.
B.
IX.

Tervezett spin-off cég bemutatasa / min. 1 oldal

vk wnNe

Mkodési terv (mindennapi mikodés, telephely igény, sziikséges infrastruktura)
Alapitdi és tulajdonosi struktura

Fétevékenység, tervezett tevékenységek

Cég uzleti modellje (pl: értékesit6/szolgaltatd/fejleszts)

Exit stratégia

Pénziigyi terv és finanszirozasi igény

Pénzligyi terv 5 évre / min. 2 oldal

o vk wnNE

Koéltségvetés és kiadasok (Indulasi és miikodési koltségek)
Arbevétel tervezés

Cash-flow terv

Eredménykimutatds

Finanszirozasi terv

SzOveges magyarazat

Igényelt forrds és szakmai Utemterv / min. 2 oldal

1.

2.

A termékhez/szolgaltatashoz kapcsolddd tervezett Iépések (el6készités, fejlesztés,
validacio stb.) teendék leirasa, illetve Gitemterv (roadmap) a kovetkezd kb. 2 évre
Mérfoldkovek/Sikerkritériumok meghatarozasa és megvaldsitasi id6tartamuk

Kockazatelemzés és mérséklési terv / 1 oldal



